
molt important: ser pioner. 
Va ser la primera empresa 
que aplicava el tall amb làser 
a la zona de Querétaro, i amb 
aquesta mateixa filosofia (la 
mateixa que va donar origen 
a la firma de Caldes) s’ha 
implantat a la zona de Bue-
nos Aires, a la zona de Lima 
i, aproximadament, també 
a la de Santiago de Xile. 
“Intentem repetir un model 
de negoci que ha funcionat 
a Catalunya i a Espanya”. 
Ara, la firma projecta altres 
implantacions internacio-
nals, sempre a Sud-amèrica: 
“allà som ben rebuts, conei-
xem l’idioma i són mercats 
emergents molt interes-
sants”, explica Barrios. Per 
això, entre els projectes pre-
vistos per a aquest any figura 
una nova implantació indus-
trial. La destinació escollida 
serà el Brasil o Colòmbia: “un 
dels dos projectes es consoli-
darà aquest any”, diu Barrios.

Recam Làser va ser pionera 
en l’aplicació del tall amb 
làser en el sector de la plan-
xisteria, amb produccions 
per als sectors d’automo-
ció, ferroviari, elèctric, de 
maquinària o mobiliari urbà, 
entre altres. Posteriorment, 
la competència està creixent 
en un sector en què els ope-
radors resisteixen, tot i el 
context de crisi. “Hi ha algu-
nes empreses amb situacions 
delicades que potser s’estan 
menjant les reserves, però 
no hi ha hagut tancaments”, 
constata Barrios. En el cas de 
Recam Làser, un ampli grup 
amb diverses empreses, els 
resultats són desiguals, però 
també amb capacitat per 
resistir. L’any passat, el grup 
va aconseguir igualar la fac-
turació de l’anterior, uns 30 
milions d’euros.
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L’empresa va ser pionera en la implantació del tall amb làser

L’empresa ampliarà a Mèxic i negocia crear filials al Brasil i Colòmbia

Recam Làser reforça l’expansió 
internacional a Sud-amèrica
Caldes de Montbui

Joancarles Arredondo

L’empresa Recam Làser, de 
Caldes, pionera en l’aplica-
ció del tall amb làser per a 
planxisteria industrial, està 
decidida a plantar cara a la 
situació econòmica a base de 
creixement internacional. 
L’ampliació de les activitats a 
Mèxic i les negociacions per 
obrir noves filials al Brasil o 
a Colòmbia reforcen aquesta 
aposta que ja s’ha consoli-
dat, a més de Mèxic, amb la 
presència productiva a Xile, 

Argentina i el Perú.
La forta implantació que 

ha aconseguit a Mèxic ha 
impulsat la companyia a 
ampliar les instal·lacions: de 
moment, amb la nau veïna 
de la que ocupa en la zona 
industrial de Querétaro, però 
amb una aposta més ambici-
osa amb la compra de 10.000 
metres quadrats de terreny 
que li permetran garantir-se 
el creixement per als anys 
vinents.

“Hem tingut l’oportunitat 
d’ocupar la nau veïna de la 
que teníem a Mèxic i això 

ens permet afrontar amb 
més tranquil·litat el projec-
te per fer les noves instal-
lacions als terrenys que hem 
comprat”, explica el funda-
dor i màxim responsable de 
Recam Làser, Pere Barrios. 
“A Mèxic, la nostra filosofia i 
manera de fer ens diferencia 
molt de la resta d’operadors, 
i això ens fa especialment 
atractius per a les multinaci-
onals que hi ha implantades 
a la zona”, afegeix Barrios. 
“Estem tenint creixements 
interessants a Mèxic, gràcies 
a aquesta diferenciació, que 

aconseguim perquè la gent 
de la filial ha fet seva la nos-
tra filosofia i s’ha cregut que 
les coses es poden fer més bé 
i més ràpid”, indica el funda-
dor de Recam Làser.

La companyia va implan-
tar-se a Mèxic seguint una 
màxima que per a Barrios és 
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Acc1ó presenta 
a Granollers les 
eines de foment a 
la innovació
Granollers

L’agència de la Generalitat de 
suport a les empreses, Acc1ó, 
presentarà els instruments 
de foment de la innovació 
i la internacionalització a 
l’empresariat de Granollers 
en una jornada que tindrà 
lloc aquest dilluns al Centre 
Tecnològic i Universitari 
(CTUG). En la sessió s’ex-
posaran els instruments i 
serveis d’Acc1ó per enfortir 
les empreses davant del nou 
context econòmic. La sessió 
forma part d’un programa 
de presentació de les eines 
arreu del territori català.

Inacsa culmina una 
reducció de capital de 
380.550 euros
Sant Celoni

EL 9 NOU

L’empresa tèxtil Inacsa, de 
Sant Celoni, ha notificat a la 
comissió nacional del mer-
cat de valors la baixa de la 
cotització a borsa de més de 
76.000 accions de cinc euros 
cadascuna. És el pas precep-
tiu per ratificar la reducció 
de capital que, a través de 
l’amortització d’accions 
pròpies, ha portat a terme 
la companyia, que acumula 
exercicis de pèrdues milionà-
ries. La quantia de la reduc-

ció de capital és de 380.550 
euros.

Després de la reducció, el 
capital de la companyia tèx-
til, que té la planta principal 
a la Batllòria, queda fixat en 
2.280.465 euros. Aquesta és 
la quantia que queda admesa 
a negociació a la borsa de 
Barcelona. En total, les acci-
ons d’Inacsa que contracta-
ran en el sistema tradicional 
de la borsa és de 456.093 
accions, a un preu de cinc 
euros, segons el comunicat 
de la societat rectora de la 
borsa de valors de Barcelona.


